
109學年度 致理科技大學微學程開設申請書

申請科系(人)：商管系
申請案名：全方位整合性行銷微學程
所跨領域：商業及管理、電算機

申請日期：109 年 5 月 22 日



申請案名 全方位整合性行銷 學分學程

學程之學分數 10 學分 曾獲校外補助 ■否　□是

學程性質
(可複選)

■符合學校政策發展方向者  
■學群特色
■跨領域：課程設計符合學群 (說明：學群1：、學群2：　　　　、學群3：　
　　　)
■產業合作

所跨領域 領域1：商業及管理　領域2：電算機　領域3：　領域4：　

博雅教育課程必需融入每個學分學程中，本學程是否規劃適當之博雅教育課程 ■是　　□否

學分學程每期
擬招收對象

日四技, 2~3年級

學分學程每年
擬招收名額

30 人

計畫主持人
姓名 樊祖燁 服務單位 商管系 職稱 副教授

電話 1572 Email joef@mail.chihlee.edu.tw

計畫執行單位

聯絡人(系助) 張善傑 電話 1366

Email md100@mail.chihlee.edu.tw

是否同時申請或執行其他學
程

是
物聯網科技與行銷
創業家能力
創業家能力
物聯網科技與行銷



一、產業需求狀況 

現今企業重視員工之產品之行銷企劃能力，更期待技職教育能培育出畢業

即用的學生。惟目前學校教育多以培養學生對消費者(B2C或C2C)的行銷企

劃能力，對於實際上企業極需之B2B行銷企劃人才的培育課程並不多見，

因此這方面的人才需求更顯迫切。 

二、本校辦理全方位整合性行銷微學程之契機與優勢 

（一）開設全方位整合性行銷微學程之契機 

1. 企業(B2B)市場產值穩定中成長，具有一定的勞動人力需求，就業

機會高。但因目前學校教育對於行銷企劃人才的培育仍著重於B2C

或C2C，因此企業多採自行培訓或招聘有經驗的員工，惟自行培訓

緩不濟急，招募有經驗員工會增加成本。 

2.如果本校結合有需要的業界開設此類課程，對於目前極需B2B人才

的企業而言，即可錄用直接可上線工作的員工，不僅及時更可節省

可觀的訓練成本。 

（二）本校創設學院開設全方位整合性行銷微學程之優勢 

1. 全方位整合性行銷微學程主軸與專業課程的規劃符合就業市場潮

流。 

2.就目前現有的專業課程加以規劃整合，不會投入額外的資源。 

3.結合現有之產學合作企業，以直接就業為導向,，以訓練具有即時就

業力的學生為目標 

 



一、本學程發展重點 

（一)為因應現在企業行銷市場專業人才之需求，期以10個學分的課程訓

練學生於結業後，能夠具備專業知識、產業知識以及實作能力。 

（二)結合企業的資源，與商管系現有的產學合作基礎，以實務性的課程

內容整合學生已學習到的知識，以PBL學習方式進行教學。 

二、本學程特色 

在辦學特色方面，本微學程之上課學生不限於創設學院，只要

有修習過2學分行銷管理課程的學生即可修習。而且課程的內容為

整合學校所學以及與企業內訓課程接軌，類似職業訓練之課程。 

在課程規劃方面，主要的特色如下： 

（一） 課程規劃與諮詢：本學程課程規劃與發展之相關諮詢委員多為企業高

階主管，因此課程的內容以培養學生的畢業即戰力為主。 

（二） 課程採實做為主，講課為輔，採PBL方式授課，以個案的方式讓學生

學到如何藉由解決真實企業的痛點而獲得訂單。 

 



 



必修課程

課程名稱 學分 是否額外
開課

開課
系所

年級 原學分 原選別 與學程
關係

行銷管理 3 否 企管系 2 3 必修

智慧化商務模式整合 3 否 商管系 3 3 選修

選修課程

課程名稱 學分 是否額外
開課

開課
系所

年級 原學分 原選別 與學程
關係

商業模式 2 否 企管系 3 2 選修

行銷企劃實務 2 否 行管系 3 2 必修

顧客關係管理 2 否 商管系 3 3 選修

商務創新企畫 3 否 商管系 2 3 選修

博雅課程

課程名稱 學分 是否額外
開課

開課
系所

年級 原學分 原選別 與學程
關係

通識(創)-創意創思x設計提案 2 否 共同 1 2.00 通識

備註
1. 必須修習完所有必修課程。
2. 選修課程群組，至少修習2學分，至多修習不限制。
3. 博雅課程群組，至少修習1門，至多修習1門。
4. 除『必修課程』群組與『博雅課程』群組以外的群組應：至少完成1個群組，至多完成1個群組。

其他修課規定：
---



 

項次 姓名/職稱 專/兼任 應聘系所 最高學歷 專長 授課課程 主要經歷及專業證照 

1 樊祖燁 專任 商管系 博士 

1. 商業模式設計 

2. 課程設計 

3. 行銷管理 

4. 行銷企劃 

1. 行銷管理(其他系非由

樊老師授課) 

2. 產業電子化 

3. 行銷企劃(其他系非由

樊老師授課) 

中華民國行銷經理人獎 

多家上市櫃公司及跨國企業高階主管 

PMP/WBSA國際證照 

2 陳穎慧 專任 通識中心 博士 

1. 生活環境設計 

2. 創意思考與設計 

3. 智慧建築規劃與設計 

創意創思x設計提案 
社團法人台灣智慧建築協會專案經理 

智慧綠建築認證人員 

3 曾賢德 兼任 商管系 碩士 

1. 資訊系統整合 

2. 雲端存儲運營 

3. 網路規劃與建置 

4. 企業(B2B)行銷 

智慧化商務模式整合 

IBM, CA等外商資訊公司之台灣區

域經理或總經理 

現任藍新資訊(股)總經理 

 

 



本微學程屬於創新設計學院統管，商務科技管理系負責規劃與執行，將透

過系統受理申請，行政業務則由院辦及系辦負責，包括學分檢核採認、學程證

書頒發等。學校其他參與院系，則以輔助性質之角色，提供課程師資、實務訓

練之協助。 

 



1  

1. 本微學程聚焦培養學生在企業行銷之能力，學生結業後會具備基本之企業(B2B)行

銷能力。 

2.學生修習本課程時，會依據PBL的課程設計，分組完成至少一項的實務專題作品，

並會對外發表及參加競賽。 

3.學生修習完畢本微學程後可從事於企業之銷售行銷、活動企劃及產品規劃等之專員

職務。 
 


